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XLEISURE: L’EVENTO  
CON LE RISPOSTE CHE CERCHI  
a cura della redazione 

Nell’ambito di XLeisure, il nuovo concept 
lanciato lo scorso anno per fornire risposte 
complete a fitness-wellness club, centri 
sportivi, piscine e strutture ricettive, si terrà 
Il prossimo ForumClub che sarà protagonista 
dell’evento dell’anno.

22_PRIMO PIANO EUROPA / 
ECCELLENZA AUSTRIACA 
a cura della redazione

Il successo del network tirolese INVIBE, 
composto da 20 club, è frutto della qualità 
delle strutture, del servizio e delle risorse 
umane. La parola a Markus Hangl,   
 membro del consiglio direttivo di questo 
intraprendente sodalizio.
 
 

26_MONDO CLUB / 
QUANDO IL FITNESS DIVENTA UNA 
QUESTIONE MOLTO PERSONALE 
a cura della redazione 

Andiamo a Pisa alla scoperta di Fit Studio, 
boutique del fitness nella quale attività 
complementari come Spinning®, Pilates e 
functional training si integrano nel segno della 
massima personalizzazione.
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I FONDI INTERNAZIONALI  
AMANO IL FITNESS  
di Angelo Desidera e Sebastiano Conti Guglia

L’interesse dei fondi di private equity e venture 
capital nei confronti del mercato europeo del 
fitness ha basi solide e perfettamente leggibili 
da una prospettiva finanziaria. Analizziamo lo 
scenario attuale e le prospettive future, anche 
tramite due interessanti case history.
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HARD SKILL E SOFT SKILL:  
LA SFIDA DELLE COMPETENZE 
di Sandro Castellana 

Le competenze fondamentali e quelle 
trasversali sono indispensabili in ogni settore 
e favoriscono un clima aziendale positivo e 
proattivo che alimenta la motivazione di tutto 
il team.  
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Carmine Preziosi
FITNESS 
MARKETING PRO  

Il manuale rivolto a 
titolari e manager di 
fitness-wellness club, 
centri sportivi e studi 
di personal training che 
vogliono andare oltre 
la teoria con strumenti 
immediatamente 
applicabili, storie di 
successo e strategie 
concrete. 

200 pagine fondamentali 
per ripensare il modo in 
cui il fitness si presenta, 
comunica e conquista il 
suo pubblico.

Via G.Amendola 9, 40121 Bologna - tel. 051 255544  
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LA RIFORMA DEL PILATES    
a cura di Davide Venturi 

Il Pilates è entrato a pieno titolo nel mondo 
del fitness, dando vita al grande trend 
internazionale del Group Reformer che 
interessa anche l’Italia. Un fenomeno 
che merita di essere analizzato per 
comprenderne portata, opportunità e criticità.
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IL MARKETING CONVERSAZIONALE PER IL 
CLUB
di Marco Magnani  

Gli assistenti virtuali intelligenti sono 
oggi fondamentali per ottimizzare il 
customer journey, incrementare il tasso di 
fidelizzazione e acquisire nuovi lead in modo 
automatizzato.  
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CHI FA COSA E COME
di Simona Pergolesi

Ogni impresa dovrebbe avere una 
documentazione aziendale utile a evitare 
che processi, regole, permessi e divieti siano 
personalmente interpretabili e modificabili 
a seconda di chi li applica. Vale anche per 
fitness club e centri sportivi.
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IMPRESA SOCIALE: UNA NUOVA STRADA 
PER I CLUB SPORTIVI DILETTANTISTICI 
di Biagio Giancola  

Analizziamo alcuni aspetti operativi che 
interessano le ASD e SSD che hanno scelto 
di diventare impresa sociale, trasformazione 
resa possibile dalla riforma del Terzo 
Settore. (seconda parte)
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IL NUOVO FITNESS TREND 
a cura della redazione 

Il sito web di riferimento per gli operatori 
del settore si rinnova profondamente per 
mettere a loro disposizione uno strumento 
d’informazione e aggiornamento ancor più 
efficace, completo, graficamente accattivante 
e facile da navigare.
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